
 

 

 

Група REHAU об'єднує під одним дахом п'ять сильних компаній: Meraxis, New Ventures, RAUMEDIC, REHAU Automotive та 
REHAU Industries. Завдяки рішенням на основі полімерів сімейна компанія генерує річний обсяг продажів понад 4,5 
мільярда євро. У групі компаній, яка самостійно розвивалася протягом століття, працює понад 20 000 осіб. Натхненні та 
віддані своїй справі працівники більш ніж 190 підприємств розробляють, виготовляють та продають інноваційні продукти 
та рішення для автомобільної, будівельної, меблевої, матеріальної, медичної та промислової галузей зі спільною метою: 
покращити життя людей за допомогою інноваційних, екологічно чистих технологій. 

75 років ми прискорюємо прогрес і покращуємо життя. 

Для підтримки нашої команди у Львові ми шукаємо: 

МЕНЕДЖЕРА/МЕНЕДЖЕРКУ ЗІ ЗБУТУ B2B БІЗНЕС НАПРЯМУ РІШЕНЬ ДЛЯ ВІКОННОЇ ІНДУСТРІЇ 

МИ ПРОПОНУЄМО: 
• Офіційна та стабільна заробітна плата. 

• Бонусна програма за виконання та перевиконання результатів. 

• Соціальний пакет. Медичне страхування. Страхування життя. 

• Забезпечення необхідним обладнанням (ноутбук, мобільний телефон і т.п.). 

• Службовий автомобіль, також для приватного використання. 

• Можливості професійного розвитку. 

• Фахові навчання в рамках компанії та зовнішні навчальні програми за рахунок компанії. 

 
ВАШІ ЗАВДАННЯ: 
• Продаж віконних та фасадних систем REHAU. 
• Залучення нових Партнерів та супровід існуючих Партнерів компанії. 
• Розвивати збут продукції компанії у сегменті В2В 
• Робота на об’єктному будівельному ринку. 
 
ВИМОГИ ДО КАНДИДАТІВ: 

• Вища освіта (економічна / технічна, або велика схильність до економіки та хороші здібності в технічній справі). 
(Резюме випускників чи студентів останнього курсу також розглядаються) 

• Цілеспрямованість, відповідальність, готовність приймати самостійні рішення 

• Відмінні комунікативні навички 

• Вміння розставляти пріоритети 

• Готовність до частих відряджень 

• Посвідчення водія категорії В та досвід активного керування автомобілем 
Знання німецької або англійської мови буде перевагою 

 
Звертайтеся  за номером (050) 358 51 23   Андрій Савчук 


